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TeamCenter : 
la version 2005

Présentée comme une version majeure de son portefeuille de 
solutions PLM, TeamCenter 2005 vient d’être lancée par UGS qui 
annonce à cette occasion plus de deux millions de licences de son 
logiciel de cPDM en production dans le monde entier !
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Un début d’année 
plutôt dynamique

Au premier trimestre 2005, l’éditeur 
a signé 22 contrats groupe (montant 
total unitaire supérieur à 1 million de 
dollars), soit près de deux fois plus 
qu’au premier trimestre 2004 ; cela 
a contribué à une augmentation de 
plus de 38 % de son chiffre d’affaires 
sur le segment du cPDM. UGS affiche 
donc un optimisme de circonstance 
d’autant plus que le chiffre d’affaires 
total du premier trimestre de l’année 
a atteint 252,6 millions de dollars, 
soit une augmentation de 8 % par 
rapport à la même période de l’année 
précédente. Signe de diversification, 
la firme a signé plusieurs contrats sur 
des marchés non traditionnels comme 
celui du packaging, de l’administra-
tion, de la construction navale, des 
médias ou encore de la distribution et 
de l’habillement. L’éditeur américain 
a d’autre part annoncé la disponibi-
lité immédiate de sa solution JT2Go, 
un portefeuille gratuit de produits 
de visualisation en 3D facilitant le 
partage de données CAO à l’aide du 
format léger JT, l’un des formats 3D les 
plus utilisés au monde.

Rappelons également que le début 
de l’année a été marqué par l’acquisi-

tion de Tecnomatix 
Technologies Ltd., 
l’un des deux spé-
cialistes européens 
des logiciels de 
MPM (Manufactu-
ring Process Mana-
gement) destinés 
aux secteurs de 
l’automobile, de 
l’électronique, de 
l’aérospatiale, de 
la fabrication et de 
la transformation. 
La transaction a 
été signée le 1er 

avril 2005. Parallèlement, UGS vient 
d’annoncer la signature d’un contrat 
groupe de fourniture de solutions 
« d’usine numérique » d’un montant 
de 9,7 millions de dollars avec la 
société Comau, un intégrateur majeur 
dans l’industrie automobile. Enfin, côté 
distribution, un partenariat stratégique 
a été engagé avec HP « afin d’offrir 
aux entreprises une source unique 
d’approvisionnement en solutions PLM 
à rentabilité rapide ». Dans le cadre 
de ce programme sur 5 ans, les deux 
entités investiront dans des actions 
conjointes de vente, de développement 
de produits, de marketing, et de presta-
tion de services. Dans cette logique, les 
équipes services HP, et particulièrement 
celles en charge du conseil et de l’inté-

gration, fourniront aux clients des pres-
tations de conseil en informatique et 
d’intégration de systèmes, et assisteront 
les entreprises pour une mise en œuvre 
rapide des technologies PLM.

Innover et être 
le premier !

Mais revenons à TeamCenter, outil de 
gestion collaborative de données tech-
niques (cPDM pour les anglo-saxons), 
présenté par son géniteur comme la 
solution de PLM la plus employée au 
monde. Difficile de vérifier l’informa-
tion, même si l’éditeur texan annonce 
2 millions de licences de TeamCenter 
vendues à ce jour. Le développement 

UGS a augmenté de plus de 38% de son chiffre d’affaires sur le segment du cPDM 
sur le premier trimestre 2005 par rapport à la même période de l’année passée.
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de cette version 2005 de TeamCenter 
s’est concentré autour de trois axes 
correspondant aux problématiques 
majeures de l’industrie lors du déve-
loppement de nouveaux produits :
– NPDI (New Product Developpement 
and Introduction).
– Développement global des produits.
– Conformité des produits vis-à-vis des 
réglementations marchés.

Comme l’expliquait Pascal Zehren, 
Vice-Président de la filiale française, 
lors de la présentation du produit, 
« Jusqu’ici, les applications conçues 
pour supporter le processus de déci-
sion associé au NPDI faisaient défaut. 
Or les études montrent que la péren-
nité des entreprises repose en grande 
partie sur leur capacité à lancer de 
nouveaux produits sur le marché et ceci 
avant leurs concurrents. D’ici 2010, les 
produits qui représentent presque 70 % 
des revenus actuels seront obsolètes ! 
TeamCenter 2005 est la première solu-
tion de NPDI au monde répondant à ce 
besoin, grâce à ses fonctions enrichies 
de gestion des projets et des processus 
de développements. Elle s’appuie donc 
sur les standards de la bureautique et 
notamment des outils Microsoft, pour 
permettre aux entreprises de capturer, 
exploiter et concrétiser les innovations, 
ceci avec les outils qu’elles utilisent 
quotidiennement. »

Par delà 
les frontières

Second axe de travail, favoriser le 
développement global de produits, 
c’est-à-dire s’affranchir des contraintes 
liées à la dispersion géographique des 
équipes de l’entreprise et de ses parte-
naires. UGS a donc amélioré certains 
aspects de sa solution TeamCenter :
– simplification du déploiement des 
fonctions automatisées de validation 
numérique,
– intégration poussée avec Microsoft 
Office 2003, Microsoft Windows 

Server et Microsoft Share Point Servi-
ces v2,
– mise en place de nouvelles fonction-
nalités pour la gestion des produits 
en terme de définition, de structures, 
de configurations, de modifications, 
et pour l’intégration des solutions de 
CAO,
– gestion de systèmes CAO hétéro-
gènes puisque TeamCenter prend 
désormais en charge les fichiers UGS 
NX CAE/Routing, Autodesk Inventor, 
Mentor Graphics Harness, Cadence 
PCB, Zuken PCB et la visualisation en 
CAO électrique (ECAD),
– environnement de travail révisé 
afin de favoriser 
l’intégration des 
processus de 
gestion propres 
aux entreprises, 
tels que la gestion 
des modifications 
d’ingénierie, l’in-
tégration des four-
nisseurs, le NPDI, 
le lancement de la 
fabrication, et la 
gestion de docu-
ments,
– fonctionnalité 
intégrée de gestion 
de projet à travers un tableau de bord 
qui permet d’identifier plus rapide-
ment l’incidence d’une modification 
sur le planning,
– fonctionnalité intégrée de gestion 
des exigences permettant d’enregis-
trer les besoins dictés par le marché 
et la réglementation, et de les rendre 
clairement visibles au cours du cycle 
de développement des produits. Les 
utilisateurs peuvent ainsi valider les 
modifications et évaluer leur incidence 
par rapport aux spécifications,
– collaboration mondiale renforcée 
grâce aux fonctionnalités intégrées 
de visualisation, d’annotation et 
d’analyse de tout type de données, y 
compris des modèles de CAO,
– possibilités évoluées de synchroni-
sation des données de conception, de 

partage des modèles de conception 
à l’aide de processus pilotés par les 
tâches et workflow.

La conformité des produits vis-à-vis de 
réglementations internationales est 
devenue également l’un des enjeux 
majeurs pour les industriels qui ont vu 
s’effondrer les frontières nationales de 
leurs marchés. Pour répondre à cette 
tendance, Teamcenter 2005 offre 
un cadre fonctionnel qui permet aux 
utilisateurs d’imposer et de contrôler 
directement le respect des réglemen-
tations marchés. Les fonctionnalités 
clés incluent la gestion de l’accès 

aux informations, de leur extraction 
et de leur conservation, ainsi que la 
visibilité et l’intégrité des processus. 
Teamcenter 2005 offre également des 
fonctionnalités améliorées de gestion 
de la conservation des documents et 
des dossiers, et notamment la prise en 
charge des normes DoD 5015.2.

Ce cadre permet de résoudre les 
problèmes de conformité propres aux 
processus et aux secteurs d’activité, et 
notamment la gestion du respect de 
la loi Sarbanes-Oxley, les directives 
environnementales telles que ELV (End 
of Life Vehicle), RoHS et WEEE, les 
directives concernant les appareils 
médicaux telles que CFR Part 11 et 
820, et les restrictions à l’exportation 
telles que ITAR et EAR. �

L’une des forces de l’offre d’UGS repose sur l’ouverture vers les autres solutions 
CAO du marché.


